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Introducao

Expor o produto adequadamente no PDV de modo que atraia o interesse

do shopper e alinhar as estratégias de comunicacao em todos os canais

€ um desafio constante de qualquer porte de empresa. A missdo se torna ainda
maior para 0s negocios que contam com uma equipe de marketing reduzida e que
precisam buscar alternativas vidveis para executar o plano e alcancar o objetivo.

Sempre que possivel, a recomendacao é investir em solucdes que gerem

autonomia para as empresas, sem a necessidade de negociar prazos de entrega
com fornecedores ou arcar com taxas de urgéncia diante de uma demanda pontual.
Assim, otimiza-se o orcamento, liberando recursos para acdes mais estratégicas.

E, finalmente, consegue atender as exigéncias atuais do mercado:

fazer mais com menos.

Neste ebook, especificamente, vamos focar na solucao cartazista eletrdnico,

ideal para comerciantes e varejistas interessados em reduzir os custos da operacao,
sem impactar nas estratégias promocionais de diferentes unidades, melhorando

as campanhas do PDV e evitando erros basicos na operacado.

Esperamos que as dicas te ajudem a alavancar as iniciativas da area de marketing.

Boa leitural




O mercado nao é mais o mesmo

Centralizar promocdes apenas em datas comemorativas

ja ndo faz mais sentido no comércio e varejo. E preciso ter atencdo
aos movimentos da concorréncia e as necessidades e desejos

dos consumidores, sem deixar de lado a sazonalidade do ano e o foco
em acdes que gerem resultados para os negdcios.

A regra vale para organizacdes de pequeno, médio e grande porte.

No comeércio e varejo, essa nova dindmica do mercado

gera impactos negativos na rotina do departamento de marketing,
que precisa dar conta das demandas do dia a dia, enquanto atende
as exigéncias didrias geradas por promocodes de produtos

em diferentes unidades do negdcio.

Como consequéncia, essa sobrecarga se reflete em:

* Produtos com potencial de venda por mais tempo no estoque;
* Falta de espaco para receber novos itens;

* Atraso na logistica da venda;

* Perda de clientes por falta de novidades e promocdes;

* Perda de oportunidades de melhorias na receita da companhia.




Cliente: o ultimo a saber

Pior do que nao ter uma promocao, é investir tempo da equipe
na estruturacao da oferta e ndo colher resultados porque:

* Os cartazes nao ficaram prontos a tempo;
* As comunicacdes nao foram distribuidas em pontos estratégicos;
* Faltaram informacdes nos comunicados;

* Dados dos cartazes geram mais duvidas do que informacdes.




Cartazes:
a estratégia do PDV

Na competicao pela atencdo do cliente é
imprescindivel que ele ndo tenha duvidas

sobre precos, ofertas e condicdes de pagamento.
Considerando isso, ter cartazes no PDV

é fundamental para a estratégia de vendas, pois eles:

* Informam o cliente de maneira correta;

* Influenciam o consumidor na tomada de decisdo
diante de uma duvida sobre compras.




O que é um
cartazista eletronico?

Trata-se de um software que, em conjunto com uma impressora
de qualquer modelo, da aos comerciantes e varejistas
autonomia para criar e imprimir seus proprios cartazes

de informacao, oferta, promocao ou precificacdao, de uma forma
rapida, customizada e econdmica.




Na nuvem é melhor!

Na hora de escolher seu cartazista eletrénico, dé preferéncia
para uma solucdao que opere em cloud computing, ou seja,

no ambiente de nuvem. Esse cuidado beneficiara, principalmente,
organizacdes que tenham lojas em diferentes localidades

da cidade, do estado ou do pais.




Como funciona?

Para utilizar o cartazista eletrénico, vocé precisa de um dispositivo com acesso
a internet, papel e impressora. O software, que € autoexplicativo, permitira:

* Cadastrar produtos e ofertas e armazenar a informacao do banco de dados;
* Alterar campanhas ja produzidas muito mais rapido;

* Customizar campanhas sazonais ou temas com o logo da sua loja;

* Escolher o formato mais adequado do cartaz desde fachadas até prateleiras;
* Imprimir diversos formatos na mesma folha com mais economia;

» Definir qual a forma de venda mais atrativa ou adequada a sua promoc¢ao;

* Determinar o numero de impressdes de cada cartaz de oferta;

» Evitar divergéncias de preco desde que conectado a um servico de API.




Ja @ hora de aderir
ao cartazista eletronico?

Essa € uma duvida comum gue ronda o varejista. Para fazer a escolha certa, o ideal

€ que a solucao seja reconhecida pela empresa como uma das estratégias para otimizar
a rotina dos profissionais da area de marketing. Isso se justifica pela relevancia diante
das necessidades de:

Atender as demandas de lojas em diferentes localidades;

Padronizar as promoc¢des no ponto de venda;

Alinhar a comunicacao;

Diminuir os custos da area;

Desenvolver estratégias de marketing que ajudem a estimular venda;

Tirar a sobrecarga da equipe sem a necessidade de contratacdo de mais profissionais;

Ter mais assertividade na dindmica comercial.




Solucao para comerciantes e
varejistas de todos os portes

Varejistas de diversos setores como Magazine Luiza, Covabra,
Sacoldo Saude, Leroy Merlin, Carajas Home Center, Sdo Jorge
Shopping da Construcdo, ja incluiram o cartazista eletrénico em
suas operacdes. Mas, a solucao pode e deve ser implementada
por estabelecimentos de todos os portes. Ha opc¢des para
diferentes tamanhos de PDV.



5 vantagens da solucao:

1. Uniformidade dos processos - além de padronizar a comunicacao
do PDV de maneira que informe e ndao confunda, ainda evita falhas
basicas na operacdao, como falta de precos em diversos produtos

e erros de ortografia em alguns cartazes promocionais.

2. Facil utilizacdo - por ser autoexplicativa, a solucdo elimina
a necessidade de treinamentos complexos para seu uso.
Tenha atencdo apenas para aderir a uma solucao que possa
ser utilizada nos principais navegadores.

3. Armazenamento das informacdes - os dados armazenados criam um
arquivo que pode ser acessado posteriormente para possiveis edicdes
e reimpressoes.

4. Seguranca dos dados - o formato cloud computing, ou seja,
na nuvem, também garante que os dados estejam seguros.

5. Impressao em todos os tipos de impressoras - prefira solucdes que
permitam que vocé use a sua impressora atual ou oferecam modelos
conforme sua necessidade combinando produtividade x economia.



4 beneficios para o negocio

1. Diminuicdo do tempo gasto em precificacao;
2. Impressao imediata de cartaz diante da necessidade e sem custo adicional;
3. Valorizacdo do PDV aos olhos do cliente;

4. Economia de material.

Dicas:

* Impressora: caso ndao tenha uma impressora, considere
alugar o equipamento. Com isso, vocé ird economizar
em insumos € manutencao.

e Suportes: considere o uso de suportes transparentes
para fixacdo dos cartazes de ofertas, pois assim vocé
economiza na gramatura do papel trazendo mais
organizacao e beleza aos olhos de seu cliente.

* Agrupamento de formatos: prefira opcdes que agrupem
formatos menores em uma mesma folha. Essa € uma maneira
de economizar insumos de impressao.



Conclusao

O cartaz é a comunicacao do comércio e do varejo

com o consumidor. Entao, € fundamental investir em solucdes
gue permitam uma comunicacao clara, objetiva e informativa,
respeitando o perfil do publico e as necessidades do negdcio.
E importante, ainda, prezar pela qualidade visual do padr&o
da comunicacdo, o que faz com que a marca ganhe

em credibilidade diante do cliente.

O cartazista eletrénico é a melhor opcdo para organizacdes

que buscam padronizacao visual, mas precisam de flexibilidade

e agilidade na producdo dos materiais. E uma garantia de que a
area de marketing atendera as necessidades do PDV no momento
em que elas surgirem, sem atrasar as acdes necessarias

para o faturamento da loja e sem onerar o tempo da equipe de TI.
Tudo isso, com economia.




Acesse o site www.tagsell.com.br

e saiba mais sobre essa solucao



www.tagsell.com.br

	www.tagsell.com.br



